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Si elige la categoria CAMPESINOS desplegard Unicamente los sectores y las actividades permitidas para la Economia Campesina de acuerdo a
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Si elige la categorio TODOS LOS SECTORES desplegard todos los sectores y actividades econdmicas vigentes, las cuales también aplican para
Economia Popular.

La eleccién de la categoria dependerd del autorreconocimiento o caracterizaciéon del representante o grupo asociativo y de la focalizacién que
disponga la Convocatoria a la que desee postularse.

CATEGORIA DEL SECTOR

ECONOMICO DE LA SECTOR (Pre\::lz?;egir?q;elecmone la ACTIVID,b;lili(ésigr?eMeIICSA;((:I;;?)wqmente
INICIATIVA 9
ECONOMIA_CAMPESINA AGROPECUARIO 0161 Actividades de apoyo a la agricultura
q a g Registrar en la hoja "Integrantes iniciativa” el total de integrantes, los
Tipo de proyecto Individual cuales se verdn reflejados acd una vez se hayan diligenciado -
¢Cuenta con un lugar de operaciones? S|

Atencion a esta
informacién

Para desarrollar su iniciativa productiva, unidad productiva, unidad econdmica, modelo o plan de
negocio debe contar con un lugar de operaciones. Si llega a ser beneficiario de los recursos del Fondo
Emprender, en el momento de la firma del Acta de inicio, se debe evidenciar la gestion del sitio de
operaciones; para este caso, se solicita que, se presente uso de suelos donde se fiene planeado realizar la
actividad econdmica y el certificado de tradicidén donde se demuestre la sana posesidn del inmueble o
certificacién de la sana posesién(Alcaldia). Si el predio estd en sucesién se recomienda haber iniciado el
proceso o iniciarlo y que se cuente con la autorizacién de todos los involucrados.

El plazo mdximo serd no mayor a un mes de la suscripcién del acta de inicio del contrato de cooperacién
empresarial para estos documentos. En caso de superar este plazo, el contrato de cooperacién
empresarial se terminard unilateralmente, por lo que es fundamental prever el lugar de operaciones de su
iniciativa productiva, unidad productiva, unidad econdmica, modelo o plan de negocio desde este
momento, la formulacién.

Al tomar la decisidon de desarrollar una iniciativa productiva, unidad productiva, unidad econdmica, modelo o plan
de negocio es importante tener clara la informacion de 3Qué queremos hacere 3Cémo lo vamos a hacer? 3Que
vamos a vender? 3Quien nos va a comprare entre ofros. Con el acompanamiento del SENA, vamos a orientarlo para
que construya su iniciativa productiva.
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INSTRUCCIONES GENERALES:

Para el diligenciamiento de esta herramienta, se debe tener el acompanamiento del Centro de Desarrollo Empresarial del
SENA mds cercano, donde el equipo de profesionales organizardn su participacién en una serie de talleres que les guiardn
en la construccidn del proyecto y el diligenciamiento de esta herramienta. Diligenciar solamente las celdas sombreadas en
garis. Se solicita mantener la estructura original de la herramientaq, sin realizar cambios en las columnas, pestanas, féormulas,

formatos de celdas o cualquier otro elemento que afecte su integridad.

1. QUIEN ES EL CLIENTE DE SU INICIATIVA? (Quien compra mis productos o servicios)

En este espacio debe identificar claramente a su cliente, es decir, la persona o grupo que le va a comprar los
productos o servicios. Escribalo con el mayor detalle posible: quién es, cdmo vive, qué edad tiene, qué gustos o
necesidades tiene y por qué le compraria. La idea es que lo describa como si estuviera hablando de un hijo o
de un familiar muy cercano, conociendo sus costumbres, lo que le gusta y lo que necesita.

CARACTERISTICAS DEL CLIENTE O CONSUMIDOR

En este espacio describa las caracteristicas del cliente o consumidor que
comprard su producto o servicio. Indique donde vive (region, sector (sector
urbano, rural), vereda, municipio o ciudad), su estrato socieconémico,
rango de edad y género. Explique su capacidad de compra o nivel de
ingresos, es dectr, si tiene los ingresos suficientes y la frecuencia para poder
pagar por el producto o servicio. Sefiale si frabaja y en qué, su estado civil,
la estructura familar, si tiene hijos y si vive en casa propia o en arriendo.
También describa sus hdbitos de consumo, como cada cudnto compra,
qué cantidad consume y qué prefiere al momento de elegir. Incluya cifras
o estadisticas que ayuden a mostrar mejor este perfil. Indique el tamano del
mercado desde lo general a lo particular con los criterios que se
consideraron para su determinacién.

CUALIDADES DEL CLIENTE O CONSUMIDOR

En este espacio debe describir con detalle cdmo es su cliente en cuanto a
gustos y preferencias. Mencione qué cosas le gustan, qué le da miedo, qué
lo hace felizy cudles es su estilo de vida, actividades que realiza, intereses,
opiniones, personalidad, ventajas deseadas del producto, usos que da al
producto, ocasiones en que lo compra, frecuencia de compra, cantidad
de compra, medios de pago (efectivo, transferencia, crédito), valores y
creencias. También puede contar qué le gusta comer, si disfruta viajar u
otras actividades que hagan parte de su vida. La idea es conocer al cliente
como a un familiar cercano, entendiendo sus costumbres, motivaciones y
forma de vivir, para saber mejor como ofrecerle el producto o servicio.

CLIENTE

Las caracteristicas del cliente directo corresponden a empresas o
intermediarios que adquieren cacao en grano seco para su
comercializacién o transformacién. Dentro de este mercado se identifican
cinco tipos principales de clientes: empresas chocolateras, asociaciones de
comercializacién, cooperativas agricolas, intermediarios y exportadores de
cacao. Estos actores se encuentran principalmente en regiones
productoras y en centros de transformacion ubicados en departamentos
como Tolima, Huila, Santander, Antioquia y la ciudad de Bogotd.

Las principales necesidades de estos clientes se enfocan en la adquisicion
de cacao de alta calidad, con un adecuado nivel de fermentacion,
granos homogéneos y correctamente secos. Asimismo, demandan un
abastecimiento constante durante el afio y el cumplimiento de estdndares
de calidad e inocuidad que garanticen un producto competitivo en el
mercado.

Los clientes directos del cacao en grano seco, como empresas
chocolateras, asociaciones de comercializacion, cooperativas agricolas,
intermediarios y exportadores, se caracterizan por ser compradores que
priorizan la calidad del producto y la confiabilidad del proveedor. Entre sus
principales cualidades se destaca que buscan establecer relaciones
comerciales estables con productores que puedan garantizar un suministro
constante de cacao, cumpliendo con los esténdares exigidos por el
mercado.

Asimismo, estos clientes valoran proveedores que implementen buenas
practicas agricolas, procesos adecuados de fermentacién y secado del
grano, asi como el manejo técnico del cultivo que permita obtener un
cacao homogéneo, con buen aroma, sabor y condiciones éptimas para su
transformacién industrial o comercializacion.

CONSUMIDOR

El consumidor final corresponde a las personas que adquieren productos
elaborados a base de cacao, tales como chocolate, bebidas de cacao y
ofros derivados. En este segmento se identifican diferentes tipos de
consumo, entre los que se destacan el chocolate de mesa, los chocolates
finos, las bebidas de cacao, asi como productos de confiteria y reposteria.

P O

El consumidor final de los productos derivados del cacao se caracteriza
por tener preferencia por alimentos de buena calidad, con alto contenido
de cacao y propiedades naturales. Este tipo de consumidor muestra un
interés creciente por productos saludables, sostenibles y provenientes de

sistemas de produccion responsables con el medio ambiente. Ademds,
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personas interesadas en productos naturales, en el mercado gourmet y en
la industria alimentaria.
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cacao y los procesos de produccién que garanticen productos seguros e
inocuos para el consumo.

2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA O NECESIDAD QUE SE PRETENDE SOLUCIONAR

En este espacio identifique el dolor o la necesidad no resuelta del cliente o consumidor que solucionard al usar
el producto o servicio. Este elemento busca que se responde a la pregunta 3Cudl es el problema o necesidad
que se pretende solucionarg sCémo le estoy ayudando al cliente? Ojo! No es su problema personal o del grupo

asociativo, sino el problema o necesidad del posible cliente del punto anterior.

En la actualidad, muchas dreas dedicadas al cultivo de cacao presentan bajos niveles de productividad debido a la falta de
tecnificaciéon y al uso limitado de prdcticas agricolas adecuadas. Esta situacién también se evidencia en el municipio de
Chaparral, especificamente en la vereda La Verdad, sector Mesa de Aguayo del corregimiento El Limén, donde se encuentran
dos hectdreas de cultivo de cacao que no estdn siendo manejadas con métodos técnicos ni tecnolégicos que permitan optimizar
su produccién. Esto genera bajos rendimientos, menor calidad del grano y limitadas oportunidades de comercializacion.

Esta problemdtica se debe principalmente a la implementacion de prdcticas tradicionales de cultivo, al limitado acceso a
herramientas tecnolégicas y a la escasa aplicacion de procesos técnicos como la adecuada fertilizacion, el manejo fitosanitario,
la poda, el control de plagas y enfermedades, asi como los procesos adecuados de fermentacion y secado del cacao. Ademds,
el cambio climdtico ha generado variaciones en las condiciones climdticas que afectan el desarrollo del cultivo; la ausencia de un
sistema de riego provoca estrés hidrico en las plantas, lo que ha ocasionado la pérdida de algunos drboles en produccién.

Como consecuencia, se presenta una disminuciéon en la productividad del cultivo y en los ingresos generados por esta actividad, lo
que afecta la competitividad del productor frente a las exigencias del mercado, que actualmente demanda cacao de alta
calidad producido bajo buenas prdcticas agricolas.

Por lo tanto, surge la necesidad de implementar practicas de tecnificaciéon y herramientas tecnoldgicas que permitan mejorar el
manejo del cultivo en estas dos hectdreas, asi como realizar procesos de resiembra en las dreas afectadas. Esto con el fin de
incrementar la productividad, mejorar la calidad del cacao y fortalecer las oportunidades de comercializacién, contribuyendo al
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3. LA COMPETENCIA (Quien mas lo hace?)

Siempre hay competencia, hay que reconocerlo y son esos que hacen lo mismo que queremos hacer, o los que
con su producto o servicio reemplazan lo que queremos hacer, describa fres (3) competidores y en qué se

diferencia de ellos.

Nombre del Localizacién geogréfica Producto o Precio Ventajas del competidor | Desventajas del competidor
. L .. (Solo colocar |comparado con la iniciativa|comparado con la iniciativa
competidor (Departamento, Municipio) Servicio valor $) que se postula que se postula
productores de cacao ( fincas) |corregimiento amoya produccion de cacao $ 17.000 mayor hectarias de cacao en al obetener mas hectarias de
producién, vias de acceso en caca, el control de plagas y
mejor estado. enfermedades se genera menos
conftroles y se incrementas los
trabajos en la producién.
productores de cacao ( fincas) |corregimiento el limon produccién de cacao $ 17.000 mayor hectarias de cacao en al obetener mas hectarias de
producién caca, el control de plagas y
enfermedades se genera menos
conftroles y se incrementas los
trabajos en la producion
productores de cacao ( fincas) |corregimiento calarma produccién de cacao $17.000 mayor hectarias de cacao en al obetener mas hectarias de
producidn, vias de acceso en caca, el control de plagas y
mejor estado. enfermedades se genera menos
controles y se incrementas los
trabajos en la producion




Conclusién: Segun lo analizado, sCudl considera que son esas ventajas competitivas que tiene la inciativa a postularse frente a la

competencia?

De acuerdo con el andlisis realizado, la iniciativa de mejorar la productividad del cultivo de cacao mediante practicas de tecnificaciéon y tecnoldgicas presenta varias ventajas
competitivas frente a otros productores o cultivos que compiten en la regién.

En primer lugar, la recolecciéon de la produccién de caca se realiza con menos personal a cambio de otros cultivos como el café, ademds al implementar buenas précticas de
tecnificacion en el manejo del cultivo permitird optimizar procesos productivos como la poda, fertilizacién, control de plagas y enfermedades, asi como el manejo adecuado de la
fermentacion y secado del cacao. Esto contribuird a obtener un producto de mejor calidad, con caracteristicas que cumplen con los estdndares exigidos por el mercado.

En segundo lugar, el ciclo de produccién de un drbol de cacao es maés largo plazo a comparacién de ofros cultivos como el platano y con la incorporacién de herramientas
tecnolégicas y sistemas de manejo mds eficientes permitird aumentar la productividad por hectdrea, lo cual representa una ventaja frente a los sistemas tradicionales de produccién que
aun predominan en muchas zonas rurales.

Adicionalmente, el establecimiento de buenas prdcticas agricolas y el mejoramiento en los procesos de manejo del cultivo permitirdn obtener granos de cacao mds homogéneos, con
mejores caracteristicas de aroma, sabor y calidad, lo que facilita su comercializacién y genera mayores oportunidades de acceso a mercados especializados.

4. DESCRIPCION DEL PROYECTO (Qué es lo que voy a ofrecer?)

Aqui debe explicar en qué consiste su iniciativa y qué la hace diferente de las demds. Senale cudl es la ventaja que tiene
frente a otros productos o servicios que ya existen en el mercado. Describa ese detalle especial, Unico o distinto que le
agrega a su producto o servicio y que hace que el cliente lo prefiera, ya sea por su calidad, el precio justo, la forma en que
se produce, el cuidado con que se entrega o cualquier otro aspecto que lo haga sobresalir, mejor que la compete

La presente iniciativa consiste en mejorar la productividad de dos hectdreas de cultivo de cacao mediante la
implementacion de prdcticas de tecnificacion y herramientas tecnoldgicas que permitan optimizar el manejo
agrondémico del cultivo. El proyecto contempla la aplicacién de buenas prdcticas agricolas, tales como la Ejemplo: Nuestro local ayuda a los usuarios a
adecuada fertilizacion del suelo, manejo fitosanitario, poda, control de plagas y enfermedades, asi como la crear una experiencia en tomo al consumo
implementacién de procesos adecuados de fermentacién y secado del cacao para garantizar un grano de de café, e integrario en la vida diaria de sus
mejor calidad. clientes, a través del comrgl g la mayor )
Asimismo, |a iniciativa busca incorporar herramientas tecnolégicas que contribuyan al mejor z:gis:ﬂL?:nz(ie;ucileﬁjzr?:j:;:jl café
aprovechamiento de los recursos disponibles, incluyendo el establecimiento de sistemas que permitan distribucion, mediante un ambiente
mejorar el manejo del agua y la recuperacién de dreas productivas mediante la resiembra de drboles de acogedor, franquilo, con masica suave y
cacao que se han perdido o que presentan bajo rendimiento. permitiendo un frato personalizado e
intimidad con el cliente.

El proyecto consiste en:

Ahora, de acuerdo con la sesidén de entrenamiento, describa la propuesta de valor:
nuestra propuesta se enfoca en mejorar la produtividad de cacao mediate practicas de tecnificaciéon y tecnologia, en donde
con base a la experiencia de mas de 30 anos en los cultivos de cacao y teniendo en cuenta el crecimento de este producto

en el mercado y sus exigencias.
Nuestro:

Fortalezer el proceso economico mediante buenas practicas de tecnificacion y la tecnologia en nuestra region.

Ayuda:

permite satifacer las necesidades de nuestro clientes al igual establecer relaciones comerciales.

Que: (©Lr)»

mediantes las buenas practicas genera un valor social mediante la creacién de empleo rural.

Mediante:

5. PRODUCTOS O SERVICIOS

Relacione y describa los productos o servicios a ofrecer al cliente. Describalos, indique cual es la unidad de
medida (Libras, Kilos...), presentacién. Agripelos en Unicamente tres (3) productos o servicios.

Por ejemplo:
Py . . Unidad de presentacion Producto: Huevo
Nombre del.p.roducfo o Descripcion Unidad de medida e cﬁerﬂe AAA Descripcion:
servicio Huevo AAA de
Grano de cacao seco El cacao se recolecta en su punto de maduracion. kilos carga o kilos gallina f?"'z Unidad
Posteriormente, se procede a abrir las mazorcas para medida: Huevo por

unidad Cliente:
extraer los granos. Estos granos se colocan en un proceso Bandeja x 30 huevos

de fermentacion durante aproximadamente dos dias, o
cual permite desarrollar sus caracteristicas de sabor y
aroma. Finalmente, los granos se exponen al sol para
realizar el proceso de secado, en el cual son los granos de
cacao seco los que se le ofrece al comerciante.




6. PROCESO TECNICO

Explique de forma clara cémo se hace su producto o se presta el servicio, paso a paso desde el inicio hasta la
entrega al cliente (por ejemplo: preparar el terreno o el lugar, comprar insumos, producir/sembrar, cuidar y
controlar plagas, cosechar o elaborar, seleccionar, empacar, almacenar y transportar; en servicios: recibir al
cliente, hacer la atencidn, revisar calidad y cobrar). Escriba cada actividad tal como ocurre, diciendo quién la
hace, con qué herramienta o equipo y cudnto tiempo tarda; si aplica, mencione en qué épocas del ano se
realiza (temporadas). No olvide contar lo que lo hace diferente, como usar insumos amigables con el ambiente
(fungicidas o controladores bioldgicos), buenas prdcticas (ahorro de agua y energia, manejo de residuos),
empaques retornables o recetas/procesos propios. Si corresponde, incluya medidas de higiene y seguridad que
aplica en el proceso.

En el siguiente cuadro colocar la informacién solicitada en las casillas en gris, del producto o servicio 1 descrito anteriormente

Grano de cacao seco

Actividad a reolizo.r. . . ) | Quiénrealiza la actividad
(No solo cologue la actividad, Tiempo para realizarla | EQuipo o Maquinaria | (gj: Administrador, operario,
describala) (Dias, horas, minutos) requerida veterinario, agrénomo)

Preparacién del terreno
Consiste en limpiar el drea, eliminar malezas. 1/2 hora guadana y macheta operador

Trazado y ahoyado
Se realiza la medicién del terreno y se marcan los puntos donde se
sembrardn las plantas. Luego se hacen los huecos para la siembra. | 1/2 hora hoyadora operador

Siembra de plantulas
Se colocan las plantas de cacao en los hoyos preparados,
aplicando abono orgdnico y cubriendo con tierra. 1/2 hora manual (trabajo Humano) Administrador

Instalacién de sombra
Siembra de drboles, como el nacedero de sombra o instalacién de

sombrio temporal para proteger las plantas jévenes del sol fuerte. 1/2 hora manual (trabajo Humano) opreador
Fertilizacion

Aplicacién de abonos orgdnicos o quimicos para fortalecer el

crecimiento y desarrollo de las plantas. 1/2 hora manual (trabajo Humano) opreador

Control de malezas
Eliminacién periédica de malezas que compiten con el cultivo por

nufrientes y agua. 1/2 hora guadana y macheta Administrador
Manejo de plagas y enfermedades
Aplicacion de controles bioldgicos 0 quimicos para prevenir y podadora para cacao y

controlar plagas que afectan el cacao. 1/2 hora machete Administrador

Poda y mantenimiento " -
Corte de ramas secas o enfermas para mejorar la produccién y fiiera aerea para cacao y mini
permitir la entrada de luz. 1/2 hora motorcierra operador

Cosecha del cacao

Recolecciéon manual de las mazorcas maduras, apertura de las
mismas y extraccién de los granos de cacao para la fermentacién y podadora para cacao y
despues su respectivo secado al sol. 1/2 hora machete Administrador

sistema de riego
El sistema se de riego se hace en temporadas de verana 1/2 hora bomba ariete y bomba de riego | Administrador
CAPACIDAD INSTALADA PRODUCTO O SERVICIO 1:
Es el cdlculo de la cantidad mdxima que se puede producir o atender del producto o servicio 1, con lo que tiene disponible,
feniendo en cuenta sus herramientas, el tiempo de trabajo y el apoyo de las personas que participan en la actividad. No se
calcula por persona, sino por todo lo que el negocio puede producir o atender en conjunto.

Produccién o servicios por hora (NUmero) Horas de frabajo dia Dias de trabajo en el mes Total unidades al mes

1 8 22 176




En el siguiente cuadro colocar la informacién del producto o servicio 2 descrito anteriormente

0

Actividad a realizar
(No solo coloqgue la actividad,
describala)

Tiempo para realizarla
(Dias, horas, minutos)

Equipo o Maquinaria
requerida

Quién realiza la actividad
(Ej: Administrador, operario,
veterinario, agrénomo)

CAPACIDAD INSTALADA PRODUCTO O SERVICIO 2:
Es el cdlculo de la cantidad mdxima que usted puede producir o atender del producto o servicio 2 con lo que tiene
disponible, teniendo en cuenta sus herramientas, el tiempo de trabajo y el apoyo de las personas que participan en la
gocio puede producir o atender en conjunto.

actividad. No se calcula por persona, sino por todo lo que el ne

Produccién o servicios por hora (NUmero)

Horas de frabajo dia

Dias de trabajo en el mes

Total unidades al mes

0

En el siguiente cuadro colocar la informacion del producto o servicio 3 descrito anteriormente

0

Actividad a realizar
(No solo coloque la actividad,
describala)

Tiempo para realizarla
(Dias, horas, minutos)

Equipo o Maquinaria
requerida

Quién redliza la actividad (Ej:
Administrador, operario,
veterinario, agrénomo)




CAPACIDAD INSTALADA PRODUCTO O SERVICIO 3:
Es el cdlculo de la cantidad mdxima que usted puede producir o atender del producto o servicio 3 con lo que tiene
disponible, feniendo en cuenta sus herramientas, el tiempo de frabajo y el apoyo de las personas que participan en la

actividad. No se calcula por persong, sino por todo lo que el negocio puede producir o atender en conjunto.
Produccién o servicios por hora (NUmero) Horas de frabajo dia Dias de trabajo en el mes Total unidades al mes
0

7. TRAMITES LEGALES (PERMISOS Y LICENCIAS)

5Cudl es el tipo de registro formal que tendrd la iniciativa? Es importante analizar de acuerdo con la actividad
econdmica a realizar y lo planteado en la iniciativa, cudl es la mejor forma de registro formal si la iniciativa llega
a ser beneficiaria de los recursos del Fondo Emprender

Es importante
conocer las
obligaciones que se
adquieren con
cada forma de
legalizacién

Marque
con X

Solo debe marcar una opcién

Persona Natural 52

Persona Natural con Establecimiento de Comercio

Asociacion

Asociacién Campesina

Cooperativa

Sociedad de Acciones Simplificada S.A.S (solo 1 socio)

Ofro sCudl2

sCudles son las normas, permisos, registros, licencias, notificaciones, requeridos para funcionar? Describalas
detalladamente. Es fundamental todo el proceso de investigacién y conocimiento que se tenga de los requerimientos
legales, normativos, permisos, licencias y demds que se requieran para poner en ejecucioén su iniciativa.



Norma, Permiso, Licencia, Descripcidn detallada del tradmite a Tiempo requerido
. . . Costo ($) ,
Registro a cumplir realizar (Dias)

Constitucién Legal (Para
Linea CREAR) RECUERDE QUE ESTE |registro mercantil Permite a todos los empresarios ejercer su
VALOR ES UN RUBRO NO FINANCIABLE Y |acfividad comercial y acreditar publicamente su actividad de $ 155.000 1 dia
DEBE SER ASUMIDO POR EL EMPRENDEDOR | O ereiane.
O GRUPO ASOCIATIVO.

Registro Unico Tributario define las responsabilidades de indole i
RUT tributaria, siendo un nimero Gnico que identifica a cada $0 1 dia
contribuyente en Colombia.

Certificado que determina si el establecimiento y/o predio cumple .
TAZA BOMBERIL con las normas de seguridad contra incendios y seguridad humana. $ 150.000 7 dias

2 Permiso otorgado al predio para el uso y aprovechamiento del .
CONCESION DE AGUAS e e, $ 150.000 7 dias

Certificado emitido por la Alcaldia Municipal, estableciendo el tipo
CERTIFICADO USO DE SUELOS de uso o destinacién que se le puede dar a un predio de acuerdo $ 94.000 15 dias

con las normas del plan de ordenamiento

TOTAL $ 549.000

8. CANALES (;Como van a conocer mi negocio?)

sDe que forma espera que los clientes sepan de sus productos o servicios? Indique los canales para comunicar
su producto a la comunidad.

Estrategia de comunicacion Cuanto vale para el primer

. .. . . i . aio (Valor en )
Indique la accidén a realizar (Eiemplo: Pagina Web, Tarjetas, Pendones, entre otros) (i diligencié alguna accion a
(Para que la accién quede contabilizada en el indicador Eventos de mercadeo debe realizar, debe asignarie valor

o . . . . aqui, si el costo de la accion es
diligenciar la actividad a realizar) 50, colocar $0

redes sociales, facebook, instagran, tiktok $ 500.000




avisos y pendon $ 300.000

tarjetas de presentacion $ 300.000

TOTAL $ 1.100.000

Margue con X Unicamente las actividades que realizard para dar a conocer su proyecto

Cudnto vale para el primer
aio (Valor en )

. .. . (Si diligencié alguna accién a
Describa la actividad a realizar (Para que la realizar, debe asignarle valor

accién quede contabilizada en el indicador aqui, si el costo de la accidn es

ors . 0, colocar SO
Eventos de mercadeo debe diligenciar la ¥
Estrategia de promocion | Margue X actividad a realizar)
Servicio al cliente a peticion (Todo costo adicional correrd por cuenta del
Entrega puerta a puerta cliente) $0
Muestra del producto
Manejar alianzas estrategicas con agroindustrias locales, cooperativas y
Otra X asociaciones para ayudar a promover la produdcion de cacao $ 300.000
Ninguna
Total $ 300.000
Cudnto vale para el primer
aio (Valor en §)
Describa la actividad a realizar (Para que la (8i diligencic clguna accion a
., . . realizar, debe asignarle valor
accion quede contabilizada en el indicador aqui, si el costo de la accién es
Eventos de mercadeo debe diligenciar la $0. colocar S0
Canales de distribucién | Marque X actividad a realizar)
El productor lleva el producto (cacao) a los locales de los comerciantes en
Punto de venta cual se tiene que transportar $ 200.000
A domicilio
Con distribuidores
representan los principales clientes potenciales para nuestro producto. A
Otro X ellos se dirige la oferta de produccién, ya que compran el cacao $ 0
Total $200.000

9. PROYECCION DE VENTAS (Cudnto se espera vender?)

En este espacio se debe redlizar la proyeccién de ventas a cinco anos. Para los productos o servicios indique el
incremento que este precio tendrd aino a aio teniendo en cuenta indicadores macroecondmicos como el IPC
(Indice de precios al consumidor) y el IPP (Indice de precios al productor)

La proyeccién de ventas del proyecto se realiza con base en la produccién estimada del cultivo de cacao
en dos hectdreas, teniendo en cuenta el rendimiento promedio del cultivo en la regién. Se estima una ventas

Justifi . estimadas 7,450,000 de cacao seco al ano, los cuales serdn comercializados a los compradores o
ustiicacion |-, ercializadores existentes en el municipio.

de la |
., Explicar
proyeccion de brevemente
ventas por qué
cree que
podrd
vender esas

cantidades

\©rIdp
Incremento

ARO2 | ARO3 | ARo4 | A0S ( o]o \

5,0% 5,0% 5,0% 5.0%

Indique el precio del producto o servicio para el primer ano (Casillas sombreadas en gris)

Producto Ano 1 Ano 2 Ano 3 Ano 4 Ano 5
Grano de cacao seco $ 35.000 $ 36.750 $ 38.588 $40.517 $ 42.543
0 $0 $0 $0 $0




$0

$0

$0

$0

Indigue las unidades (Cantidades) que tiene planeado vender mes a mes y para los préoximos 5 anos (Casillas
sombreadas en gris)

PRODUCTO O SERVICIO 1

Grano de cacao seco

ANO 1 ANO 2 ANO 3
Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades
Mes 1 $0 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 2 $0 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 3 $0 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 4 172 $ 6.020.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 5 172 $ 6.020.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 6 170 $ 5.950.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 7 176 $ 6.160.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 8 172 $ 6.020.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 9 173 $ 6.055.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 10 174 $ 6.090.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 11 175 $ 6.125.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
Mes 12 176 $ 6.160.000 176 $ 6.468.000 176 $ 6.791.400 176
TOTAL 1560 $ 54.600.000 2112 $77.616.000 2112 $ 81.496.800 2112
PRODUCTO O SERVICIO 2 | 0
ANO 1 ANO 2 ANO 3
Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades

Mes 1 $0 $0 $0

Mes 2 $0 $0 $0

Mes 3 $0 $0 $0

Mes 4 $0 $0 $0

Mes 5 $0 $0 $0

Mes 6 $0 $0 $0

Mes 7 $0 $0 $0

Mes 8 $0 $0 $0

Mes 9 $0 $0 $0

Mes 10 $0 $0 $0

Mes 11 $0 $0 $0

Mes 12 $0 $0 $0

TOTAL 0 SO 0 SO 0 SO 0

PRODUCTO O SERVICIO 3




ANO 1 ANO 2 ANO 3
Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades Ingresos Unidades
Mes 1 $0 $0 $0
Mes 2 $0 $0 $0
Mes 3 $0 $0 $0
Mes 4 $0 $0 $0
Mes 5 $0 $0 $0
Mes 6 $0 $0 $0
Mes 7 $0 $0 $0
Mes 8 $0 $0 $0
Mes 9 $0 $0 $0
Mes 10 $0 $0 $0
Mes 11 $0 $0 $0
Mes 12 $0 $0 $0
TOTAL 0 $O0 0 $O0 0 SO0 0

10. COSTOS Y GASTOS

Primero, debe definir los costos fijos asociados a su proyecto. Es decir, aquellas actividades que se relacionan
directamente o siempre estdn presentes para poder producir o prestar el servicio. (Diligenciar solamente las

celdas en gris)

Nota: En los Costos Fijos NO CONSIDERAR LA MANO DE OBRA, dado que se contabiliza en el elemento EQUIPO DE

TRABAJO
COSTOS FIUIOS
Cantidad
Descripcion Valor mensual ($) S Valor Total Afo 1 ($)

servicio de la energia de la finca $ 35.000 12 $ 420.000
mantenimiento de maquinaria y equipo $ 300.000 12 $ 3.600.000

$0

$0

$0

$0

$0

$0

TOTAL $ 335.000 $4.020.000

Ahora debe definir los costos variables asociados a su producto o servicio. Es decir, aquellas actividades que
varian con el nivel de produccidén o prestacién del servicio. Los costos variables, cambian cuando mi
produccién cambia, es decir, si se produce mds, los costos suben; si se produce menos, los costos bajan. Son por
ejemplo, los asociados a la materia prima para elaborar nuestro producto o para prestar nuestro servicio.

COSTOS VARIABLES PRODUCTO 1

Grano de cacao seco

Materia Prima Unidad de medida

Cantidad por
. . unidad de
Valor unitario ($) producto

Valor Total ($)




Fertilizantes y abonos agrocacao( el preci kilo $ 2.400 1

$2.400

Control de plagas y enfermedades, produ ml 2.683 1
$ $2.683

$0

$0

$0

TOTAL $5.083

COSTOS VARIABLES PRODUCTO 2 0

Cantidad por
X . . . o unidad de
Materia Prima Unidad de medida Valor unitario ($) producto Valor Total ($)

$0

$0

$0

$0

$0

TOTAL $0

COSTOS VARIABLES PRODUCTO 3 0

Cantidad por
. . . . i . unidad de
Materia Prima Unidad de medida Valor unitario producto Valor Total

$0

$0

$0

$0

$0

TOTAL $0

Diligencie Unicamente el porcentaje de participacion que tiene cada uno de los productos en las ventas totales
(Celdas sombreadas en gris)

PRODUCTOS O SERVICIOS Grano de cacao seco 0 0
Precio de Venta $ 35.000 $0 $0
Costo Variable $5.083 $0 $0
Margen de confribucién $29917 $0 $0
% Participacion 100%
Margen de contribucién
ponderado $29.917 $0 $0
PUNTO DE EQUILIBRIO
(Unidades totales) 11,19764682
PUNTO DE EQUILIBRIO
(Unidades por producto o 1 0 0
servicio)

GASTOS DE ADMINISTRACION Y VENTAS




Los gastos de administracién y ventas son aquellos costos que no hacen parte directa de la produccién, pero que son necesarios para que la
organizacién o asociacion pueda funcionary vender.

Por ejemplo estdn los gastos de oficina, papeleria, servicios de teléfono o internet, gastos para dar a conocer y ofrecer el producto o servicio,
como publicidad, participacién en ferias, afiches, volantes, mensajes por redes sociales, fransporte para llevar el producto al cliente o comisiones
por ventas.

En resumen: son los gastos para manejar bien la organizacion y para lograr que el producto o servicio llegue al cliente

e

Descripcién Valor mensual ($) reque,:ir‘?c?i ene ARo 1 ARo 2 ARo 3 ARo 4
Publicidad Anual Anual $ 1.600.000 $ 1.680.000 $1.764.000 $ 1.852.200
servicio de internet $ 50.000 12 $ 600.000 $ 630.000 $ 661.500 $ 694.575

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0

$0 $0 $0 $0
TOTAL $2.200.000 $2.310.000 $ 2.425.500 $2.546.775

11. EQUIPO DE TRABAJO

Diligencie cada uno de los cargos (autoempleo, puesto de trabajo, empleo directo) que hardn parte del equipo
de trabagjo, sea cuidadosa(o) con el diligenciamiento dado que asi deberd ejecutarse en la implementaciéon del
proyecto.

Describa detalladamente las principales funciones o actividades a realizar.

El diligenciamiento exclusivo de este elemento se verd reflejado en el indicador de Empleos a crear con los que se
compromete el emprendedor o grupo asociativo.

Dependiendo el 1
de vinculacion de
cargo seleccione
No en el factor
prestacional

*Nota: Para el caso de jornales calcule el nUmero de dias requeridos en el mes y coldquelo en la casilla Asignacién Mensual.

Rol o cargo virricpu(ljoccj;(ieén Principales Funciones o Actividades a realizar AAAZ%QS ;i%r;) p,ei?c?;‘;o. Tom,lv\AesESEfién rqu%:ije(;s en
gerente ?eor?;:g;olrlgglejl‘lor:z: administrador y apoyo al operador $ 2.000.000 Sl $ 3.075.200 6
$0
$0
$0
$0




$0

$0

$0

$0

$0

TOTAL $ 3.075.200

Indique el nUmero de empleos indirectos que se impactan con la implementacién de 1
su iniciativa

12. NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS

Defina cuanto es el valor del proyecto, indicando que actividades serdn solicitadas para financiar con el Recurso de Fondo Emprender.

Rubros Financiables por el Fondo Emprender CREAR

1. Pago de salarios u honorarios. (En la solicitud al Fondo Emprender considere al menos 4 meses por cada empleo)

2. Insumos para el ciclo productivo (materia prima y bienes en proceso) que contribuyan de manera directa o que forman parte del proceso de
produccion.

3. Adquisicion de maquinaria, equipos y software.

4. Costos que se generen por permisos, licencias y registros, requeridos por la ley para el normal funcionamiento de la iniciativa empresarial.

5. Las adecuaciones o remodelaciones estructurales y locativas del inmueble donde se desarrollard la iniciativa empresarial.

6. Las adecuaciones técnicas necesarias para el proceso productivo o montaje industrial. Para estos fines se entiende por adecuacion técnica toda
obra civil que sea indispensable para el desarrollo de la actividad y ejecucion de la iniciativa empresarial, rubro que en ningin caso podrd ser
ufilizado con fines de vivienda del beneficiario.

7. Adquisicién de franquicias, siempre y cuando, ademds de los criterios sefalados en el presente Acuerdo, este modelo de negocio genere valor
agregado sustentado.

1. INVERSIONES FIJAS

En este punto se debe describir

Infraestructura, Terrenos y Construcciones

Maquinaria y Equipo

Muebles y Enseres

Equipo de transporte y carga

Equipos de cdmputo, comunicaciones y ofras herramientas
Semovientes

Cultivos permanentes

No haga solo una lista
de las inversiones sino
incluya una breve

descripcién

Rubro Financiable
(Seleccione de la lista desplegable) Descripcion Valor Unitario Cantidad Valor Total
Computador Portdtil ACER TravelMate 16"
Pulgadas 56ZP - Intel Core i5 - RAM 16GB -
Disco SSD 1TB - Gris ( esto para llevar todo
L, L el tema administrativo del cultivo de
Adquisicion de maquinaria,  |cacao y como la cotabilidad de los kilos

equipos y software de mes a mes) precio del pc 3,799,030 $ 4.154.720 1 $ 4.154.720

Ac

ve




Ariete hidraulico fipo H

Ad

Tas
der

Caracteristicas
*2 valvulas
L L *Enfrada 3 pulgadas
Adquisicion de maquinaria,  |«sglida 1.1/2
equipos y software Capacidad $ 15.000.000 $ 15.000.000
Adquisicién de maquinaria,
equipos y software tilera aerea poda cacao $ 106.000 $ 106.000
Adaquisicion de maquinaria, | Minimotosierra Inalambrica 20v Y
equipos y software Lampara De Trabajo Wisetool Azul 20 $ 590.000 $ 590.000
Adquisicion de maquinaria,  |motobomba Autocebante 9 Hp 4x4" A
equipos y software Gasolina Truper 17118 $ 1.786.200 $ 1.786.200
Adquisicion de maquinaria,
equipos y software Guadanadora Shindaiwa B45 $ 2.600.000 $ 2.600.000
Adquisicion de maquinaria,  |Balanza Bascula Inalambrica 200kg En
equipos y software Alfgjor Recargable lcm Color Azul acero $ 237.524 $ 237.524
Adquisicion de maquinaria,
equipos y software Tanque Baijito 1.000 Litros $ 723.900 $ 723.900
semento, arena, maestro, barilla,
L L frasporte de los materiales( para
Adquisicion de maquinaria,  |adecuacién donde se va la instalar o
equipos y software magquesina) $ 9.500.000 $ 9.500.000
Adquisicion de maquinaria,
equipos y software Kit Solar 24V 4340Wh/dia $ 9.225.600 $ 9.225.600
$0
$0
$0
$0
$0
$0

$0




$0

$0
$0
TOTAL INVERSIONES FIJAS $43.923.944
En este punto puede describir
Adecuaciones
Permisos y Licencias
Materia prima
Mano de obra
Otros Costos (Ej: Transporte, Empaques, Etiquetas...)
Gastos de administracion y ventas (Arriendo, Publicidad, Recurso humano administrativo), entre otros
GASTOS ANTES DE INICIAR (PREOPERATIVOS)
Rubro Financiable
(Seleccione de la lista desplegable) Descripcion Valor Unitario Cantidad Valor
Estrategia de comunicacion $1.600.000 . $1.600.000
Insumos para el ciclo
productivo bultos abono de agrocaco $ 120.000 30 $ 3.600.000
Insumos para el ciclo Serenade Bayer Bacillus Subtilis Fungicidal
productivo Antes Rapsody X L $ 87.000 2 $ 174.000
Pago de salarios u honorarios |gerente $ 3.075.200 6 $ 18.451.200
. Cal Dolomita Agricola Cinagro Enmienda
Insumos para el ciclo X 50kgCal Dolomita Agricola Cinagro
productivo Enmienda X 50kg $ 59.400 8 $ 475.200
Insumos para el ciclo compra de plantulas de cacao ya
productivo clonadas $ 7.000 50 $ 350.000
Insumos para el ciclo
productivo gasolina para las maquinas $ 15.500 30 $ 465.000
Adecuaciones técnicas marquesina para el secado $ 3.000.000 1 $ 3.000.000
Adecuaciones técnicas cajon para fermentar el cacao $ 500.000 1 $ 500.000
Insumos para el ciclo Urea Granulada 50 Kg Fertilizante
productivo nitrogenado para cultivos saludables $ 154.000 5 $ 770.000




$0

$0

$0

$0

$0
TOTAL GASTOS PREOPERATIVOS $29.385.400

13. VALOR DE LA INICIATIVA (Tenga en cuenta los montos autorizados para las postulaciones segin los

Términos de Referencia de la Convocatoria)

CANTIDAD DE ASOCIADOS O INTEGRANTES 1 Cumple integrantes pernr
Cumple recursos para
nUmero de integrante
VALOR SOLICITADO AL FONDO EMPRENDER $73.309.344 registrados
EMPLEOS A GENERAR 1 Cumple empleos a gen
CUMPLE CON RECURSOS, INTEGRANTES Y EMPLEOS Cumple

Se muestran los rangos y montos definidos en el Acuerdo 007 de 2025; sin embargo, los términos de referencia tienen la
facultad de definir algunos de ellos. Se debe revisar los términos de referencia de la Convocatoria para conocer los rangos y
montos permitidos en las postulaciones

Asociaciones de aprendices y/o egresados del SENA,

Individual iniciativas asociativas, cooperativas de las personas Asociaciones Campesinas / Cooperativas
de la economia popular y demds formas asociativas campesinas y otras formas asociativas campesinas y
de campesinos cooperativas de la poblacién de la economia popular
Nomero de Autoempleo, puesto Nomero de Autoempleo, puesto
Autoempleo, puesto de Desde Hasta SOCios O de trabajo, empleo Desde Hasta SOCios O de trabajo, empleo
Hasta SMMLV trabajo, empleo directo SMMLV SMMLV asociados directo SMMLV SMMLV asociados directo
42 1 200 299 5-9. 7 400 600 20 7
56 3 300 399 10-14. 8 600 900 21-26. 8
15en 27 en
70 5 400 500 adelante 10 900 1100 | adelante 10

14. ; QUE AVANCES DEL PROYECTO SE TIENEN A ESTE MOMENTO?

2Qué avances se han realizado hasta el momento con la iniciativa y qué recursos estdn disponibles?

Actualmente, se cuenta con escritura publica de un predio de dos (2) hectdreas destinadas al cultivo de cacao, el cual se encuentra en etapa productiva
en la fotalidad de sus drboles.

La finca estd ubicada en la vereda Mesa de Aguayo, perteneciente al corregimiento El Limén, a una distancia aproximada de treinta (30) minutos del
casco urbano en vehiculo.

El cultivo se encuentra en condiciones productivas activas, lo que permite garantizar una oferta constante de cacao, facilitando el desarrollo y
Legol sostenibilidad del proyecto.




Mija, aca

debemos
) ) : . ) _ ' ) N " . hablar de

El cultivo de cacao cuenta con una trayectoria productiva de mds de freinta (30) anos, lo que evidencia experiencia, estabilidad y conocimiento en el ~
manejo del cultivo. estos anos

de

Durante este tiempo, se ha logrado establecer relaciones comerciales sélidas con diversos compradores de cacao del municipio, lo cual facilita la trabai
rabajo

comercializacién oportuna de la produccion.

Estas alianzas permiten garantizar la venta del producto, reduciendo riesgos de intermediacién y asegurando un flujo constante de ingresos para el
desarrollo y sostenibilidad del proyecto.

Comercial

Alo largo del tiempo, se han venido implementando prdcticas agricolas mejoradas y nuevas tecnologias orientadas a la maximizacién de la produccion
de cacao. Estas acciones han permitido fortalecer los conocimientos de los cultivadores, asi como optimizar el uso del drea productiva.
De igual manera, la adopcién de diferentes variedades de cacao y el mejoramiento en los procesos productivos han contribuido a incrementar el

TéCﬂiCO rendimiento del cultivo y la calidad del producto final, favoreciendo la competitividad y sostenibilidad del sistema productivo.

Se ha promovido una produccién de cacao orgdnico, en la cual el cultivo no ha sido expuesto al uso de herbicidas ni a sustancias quimicas que generen
afectaciones al medio ambiente. Esta prdctica contribuye a la conservacion de los recursos naturales, protegiendo el suelo, el agua y la biodiversidad
presente en la zona. Asimismo, garantiza un producto mds limpio y saludable, con mayores posibilidades de acceso a mercados diferenciados que valoran

Amblen‘rol la produccién sostenible. De esta maneraq, se fortalece un sistema productivo responsable con el entorno y alineado con buenas prdcticas agricolas.

En los Ultimos afos, el cultivo de cacao ha presentado un comportamiento favorable, debido a la estabilidad en los precios del mercado, lo que ha
permitido mantener ingresos constantes. Esta situacion ha beneficiado directamente a la finca, reflejdndose en un buen nivel de ventas. Asimismo, la
implementacién de prdcticas orgdnicas ha contribuido a mejorar la calidad del producto, generando mayor aceptacion entre los compradores. Lo
anterior fortalece la competitividad del cultivo y posiciona la produccién como una alternativa sostenible y rentable en el tiempo.

Ventas

En este espacio puede colocar enlaces de redes sociales, pdginas web, informacién de clientes o demds que
considere que evidencien el avance de la iniciativa propuesta

15. PLAN OPERATIVO

Por favor diligenciar el monto en pesos ($) en el mes en el que se ejecutardn los recursos solicitados al Fondo
Emprender de acuerdo con las actividades planteadas previamente en el punto 12. Necesidades y
Requerimientos. Los recursos deberdn ser ejecutados mdximo hasta el Mes 9 de ejecucidn del proyecto.

RUbro Financiable Mes 1 Mes 2 Mes 3 Mes 4 Mes 5 Mes 6 Mes 7 Mes 8 Mes 9
($) ($) ($) ($) ($) ($) ($) ($) ($)
Insumos para el ciclo productivo $ 3.774.000 $ 350.000 $ 465.000 $ 770.000 $ 475.200
Pago de salarios u honorarios $ 18.451.200
Adecuaciones técnicas $ 3.000.000 $ 500.000
Ao COmEIe Lok $4.154720 | $15000000 | $106.000 $590.000 $1.786200 | $2.600.000 $237.524 $723.900 $9.225.600
equipos y software
Adecucciopes o $9.500.000
remodelaciones estructurales
estrategia de comunicaciéon $ 1.600.000




TOTAL

$ 40.479.920 $ 15.850.000 $ 571.000

$ 1.360.000

$2.261.400

$ 2.600.000 $ 237.524 $ 723.900

$ 9.225.600

TOTAL PLAN
OPERATIVO

$73.309.344

CORRESPONDE A VALOR SOLICITADO AL FONDO

16. IMPACTO

Cuéntenos coémo su iniciativa aporta al crecimiento econdmico de su region, cuidado del medio ambiente, a su

comunidad y en el uso de tecnologias.

Econdmico

Ambiental

Social

Tecnoldgico

El cultivo de cacao presenta ventajas significativas en términos de comercializacién frente a otros cultivos, debido a su alta demanda constante en
mercados locales, nacionales e internacionales. A diferencia de productos agricolas perecederos, el cacao seco tiene mayor durabilidad, lo que facilita
su almacenamiento y venta sin pérdidas inmediatas. Ademds, cuenta con precios mds estables en el mercado, reduciendo el riesgo de fluctuaciones
bruscas para el productor. La existencia de multiples compradores e intermediarios en el municipio garantiza una comercializacién mds égil y segura.
Asimismo, el cacao permite acceder a mercados diferenciados, como el cacao fino de aroma, que ofrece mejores precios. En comparacién con otros
cultivos, requiere menos intfermediacién en algunos casos, generando mayores margenes de ganancia. También existen programas de apoyo y
asociaciones que fortalecen su comercializacion. Por estas razones, el cacao se posiciona como una alternativa rentable y sostenible para los

El cultivo de cacao presenta importantes ventajas ambientales frente a ofros sistemas agricolas, ya que generalmente se desarrolla bajo esquemas
agroforestales que conservan la biodiversidad y permiten la coexistencia de diversas especies. A diferencia de cultivos intensivos como el maiz o el arroz, el
cacao no requiere la eliminacion total de la cobertura vegetal, lo que reduce la deforestacion. Asimismo, contribuye a la captura de carbono, ayudando
a mitigar el cambio climdtico. Su sistema radicular y la sombra protegen el suelo de la erosién y conservan la humedad. También demanda un menor uso
de agroquimicos en sistemas sostenibles, disminuyendo la contaminacién ambiental. De igual manera, favorece la presencia de polinizadores y mantiene
el equilibrio ecolégico. En comparacion con otros cultivos, su impacto ambiental es menor y mas sostenible. Por estas razones, el cacao se considera una
alternativa productiva amigable con el medio ambiente.

La iniciativa productiva de cultivo de cacao aporta significativamente al crecimiento social de la comunidad, al generar oportunidades de empleo
directo e indirecto en la zona rural, contribuyendo al mejoramiento de la calidad de vida de las familias vinculadas. Asimismo, promueve el fortalecimiento
de conocimientos en practicas agricolas sostenibles, especialmente en produccién orgdnica, lo que permite el desarrollo de capacidades locales.

De igual manera, fomenta la permanencia de la poblacién en el campo, evitando la migracién hacia las zonas urbanas y fortaleciendo el arraigo
termitorial. El proyecto también impulsa la economia local mediante la comercializacién del cacao con compradores del municipio, dinamizando el
comercio y las relaciones productivas.

La iniciativa productiva de cultivo de cacao aporta al crecimiento tecnolégico mediante la implementacion de prdcticas agricolas mejoradas y la
adopcién de herramientas que optimizan los procesos productivos. Se incorporan técnicas como podas tecnificadas, manejo eficiente de la fertilizacion y
control fitosanitario, asi como procesos adecuados de fermentacion y secado que mejoran la calidad del grano.

Asimismo, se promueve el uso de registros productivos y de costos, lo que permite un mejor control y foma de decisiones basada en informacién. De igual
manera, se fomenta la capacitacién continua en nuevas tecnologias y buenas practicas agricolas, fortaleciendo las capacidades del productor.

17. INDICADORES

En este punto quedan descritos los indicadores de acuerdo con la informacion previamente diligenciaday con

los que se compromete el postulante o grupo de asociados, en la ejecucidén de su iniciativa si llega(n) a ser
beneficiario(s) de los recursos del Fondo Emprender

INDICADOR

NUmero o Valor Descripcién del indicador

El valor de este indicador se define de acuerdo con la informacién
descrita en el punto 11. Equipo de Trabajo donde se registran los

Empleos a crear 1 cargos, actividades a realizar y tipo de contratacion.
Debe darse cumplimiento al indicador descrito en el punto 8. Canales
Eventos de mercadeo 7 frente a los eventos a realizarse para visibilizar el proyecto.

Contrapartidas

Debe darse cumplimiento a la realizacidn de eventos de transferencia
de conocimiento los cuales se programardn de manera concertada
5 con el SENA

Presupuesto

Debe darse cumplimiento a la ejecucidn de los recursos solicitados al

$ 73.309.344 Fondo Emprender

Produccidn a generar Ao 1

1560

Unidades a producir o servicios a prestar en el Aho 1

Ventas a generar Aho 1

$ 54.600.000

Ventas a generar en el Ano 1

18. MAPA DE ACTORES

Indique actores de otras instituciones diferentes al SENA que puedan ayudar al desarrollo de su iniciativa empresarial
(Pueden ser del sector pUblico, del sector privado, y demds que considere)

Nombre

Actor (Internacional,
Nacional, PUblico, Privado)

Localizacién Geogrdfica

3Qué necesita o requiere del actor clave?

fedecacao

nacional

chaparral

capacitaciones de buenas practicas en el cultivo de
cacao

cortolima

nacional

chaparral

permisos para el uso de el agua en un sistema riegos




cltesitls fusiss] e STaelE] articaular para la participacion en ferias, el arreglo de las
P P P vias en las veredas y el pago de los impuestos prediales
la particiopacién de proyectos produtivas, como tambien
gobernacién publico departamental la participdcion de la feria y el arreglo de las vias en las
veredas
bancoagrario Bulsliies), Eivess, necksms e facilidad en creditos para proyectos productivos de
! ! cacao

19. ASOCIATIVIDAD

Diligenciar este elemento y la Hoja Grupo Asociativo para los proyectos que se presentan de manera asociativa

Justificacion: Explique las razones por las que se hace necesario crear un grupo asociativo en vez de hacerlo
individual sCudl es ese objetivo comuin del grupo asociativo? gpor qué es importante trabajar en conjunto para
lograr ese objetivo comun?

5Cudl es el impacto que tendrd el grupo asociativo en la comunidad donde estard ubicada la iniciativa2 (Aqui
deben contar qué beneficios concretos fraerd el grupo para la comunidad. Pueden pensar en cosas que se puedan medir
(cudntos empleos, cudntas familias ganan ingresos, cudnto producen o venden) y también en lo social: cédmo el grupo une a la
gente, fortalece la confianza, la solidaridad y ayuda a resolver necesidades del lugar)

Frente al lider o representante de la iniciativa: Describan quien es, sus cualidades, cudl es su experiencia, qué
tareas tendrd a cargo y spor qué lo eligieron para esta responsabilidad?




